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Lieber Rum trinken als rum sitzen

Daniel, was ist die German
Speaking Association (GSA)?

Die GSA ist der internationale Be-
rufsverband fiir Experten, die auf
der Biihne stehen. Wir zdhlen
rund 800 Mitglieder in der
D/A/CH Region und sind somit
nach den USA (NSA Verband) der
zweitgrosste Verband fiir Speaker,
Trainer und Coaches weltweit.

Du warst 2 Jahre Prasident.
Weshalb hast Du das Prasidium
iibernommen?

Ich habe das Amt des Préasidenten
der GSA Schweiz iibernommen,
weil ich viele Chancen darin sehe
um den Verband weiter zu brin-
gen und Dinge zu bewegen. Mit
unseren Anldssen und Workshops
bieten wir unseren Mitgliedern
und auch der Offentlichkeit tolle
Weiterbildungsmdoglichkeiten.
Kurz: Ich hatte einfach Bock
drauf! Mein Nachfolger, Karem
Albash, wird das Amt mit Sicher-
heit sehr wiirdig weiterfithren und
ich bin froh, dass ich als Vize-Pri-
sident mein Know-How weiterge-
ben darf.

Was erwartet JCI-Mitglieder an
Euren Veranstaltungen?

Ganz einfach, die besten Spea-
ker und Coaches im deutsch-
sprachigen Raum. Viele davon
sind weltweit aktiv, haben viele
Biicher geschrieben und spre-
chen jahrlich vor tausenden von
Menschen. Dass wir diese Renn-
pferde in unserem Stall haben
ist ein grosses Gliick. An unse-
ren Events in Ziirich sprechen
diese Cracks zu spannenden
Themen fiir gerade mal 38.00
Franken inkl. Apéro! Um diese
Speaker sonst zu erleben muss
man normalerweise tief in die
Tasche greifen. So haben wir
beispielsweise im November
2017 René Borbonus bei uns in
Ziirich oder kiirzlich war auch
Sabine Asgodom oder Peter
Brandl zu Gast. Ausserdem lernt
man immer viele spannende
Menschen kennen. Business
und Freundschaften entstehen.

Sind Schweizer gute Prasenta-
toren? (Warum/Warum nicht?)
Gegenfrage: Sind Osterreicher
oder Finnen schlechte Liebha-

ber? Das kann man generell so
nicht beurteilen. Schweizer sind
wahrscheinlich stark in der Vor-
bereitung und in Vermittlung
von Content. Im Bereich «En-
tertainment» konnten wir uns
von den Amis wahrscheinlich
eine Scheibe abschneiden, die
dafiir von unseren Inhalten. Der
Mix macht’s letztendlich aus
und auch vor welchem Publi-
kum Du sprichst.

Was wiirdest Du einem
angehenden Speaker empfehlen?
Finde Deine Kernbotschaft.
Wofiir brennst Du? Wenn Du
sie hast, mache eine Zeitreise in
die Vergangenheit und finde
personliche Geschichten und
Erlebnisse, die Du mit diesem
Thema verkniipfen kannst.
Streiche alle unnétigen Dinge
heraus. Am Schluss, gestalte bei
Bedarf Folien mit Bilder, ohne
Text. Danach, iibe, iibe, iibe
was das Zeug hilt.

Du bist auch Mitglied der JCI,
warum und seit wann schon?

Ja ich bin Mitglied der JCI
Flrstenland seit 2013. Ich ge-
niesse den Austausch mit Kol-
legen aus der Region und bin
froh, wenn ich mit Workshops
und Vortrigen, wie z.B. an der
EUKO, etwas zuriickgeben
kann. Ich bin der Meinung,
dass Unternehmer die ddum-
chendrehend rum sitzen sich
wertvolle Kontakte und somit
Geschéfte verspielen. Lieber
Rum trinken als rum sitzen,
nicht?

Daniel, qu'est-ce que la GSA ?

La GSA est I'association professi-
onnelle internationale des experts
qui sont sur le devant de la scéne.
Nous comptons quelque 800
membres dans la région D/A/CH
et sommes ainsi la deuxiéme plus
grande association d’orateurs,
formateurs et coaches apres les
Etats-Unis (association NSA).

Tu as été président pendant 2 ans.
Pourquoi as-tu accepté la
présidence ?

J'ai accepté la charge de président
de la GSA Suisse, car j'y vois beau-
coup d'opportunités pour faire
avancer |'association et faire bou-
ger les choses. Avec nos manifes-
tations et nos workshops, nous
proposons de formidables possibi-
lités de formation a nos membres,
mais aussi au grand public. En bref
: j'en avais tout simplement envie
! Mon successeur, Karem Albash,
va assurément poursuivre la tache
trés honorablement et je suis con-
tent de pouvoir continuer a trans-
mettre mon savoir-faire en tant
que vice-président.

Que réservent vos manifestations
aux membres de la JCI ?

Tout simplement les meilleurs
orateurs et coaches de I'espace
germanophone. Nombre d’entre
eux interviennent au niveau mon-
dial, ont écrit beaucoup de livres
et parlent chaque année devant
des milliers de personnes. C'est
une grande chance d'avoir ces
chevaux de course dans notre
¢écurie. Lors de nos événements a
Zurich, ces cracks parlent de the-
mes passionnants pour seulement
38 francs, apéritif inclus ! Sinon,
pour voir ces orateurs, on doit
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normalement payer beaucoup
plus cher. Nous aurons par exem-
ple en novembre 2017 René Bor-
bonus avec nous a Zurich ; ré-
cemment, nous avons aussi accu-
eilli Sabine Asgodom ou Peter
Brandl. En outre, on apprend tou-
jours a connaitre de nombreuses
personnes trés intéressantes. Des
relations d’affaires et des amitiés
voient le jour.

Les Suisses sont-ils de bons
présentateurs ?
(pourquoi/pourquoi pas ?)

Je vous réponds par une autre
question : les Autrichiens ou les
Finlandais sont-ils de mauvais
amants ? On ne peut jamais gé-
néraliser. Les Suisses sont vraisem-
blablement bons dans la prépara-
tion et la transmission de conte-
nus. Dans le domaine de «
I'entertainment », nous pourrions
probablement prendre  pour
exemple des Américains, et eux en
apprendre de nous au niveau des
contenus. Finalement c’est le mé-
lange qui fait la différence et
aussi devant quel public tu parles.

Que conseillerais-tu a un futur
orateur ?

Trouve ton message-clé. Qu'est-
ce qui te fait vibrer ? Quand tu as
la réponse a cette question, entre-
prends un voyage dans le temps
et trouve des histoires et des ex-
périences personnelles, que tu
peux relier a ce theme. Rature
toutes les choses inutiles. A la fin,
concois si besoin des diapos avec
des photos, sans texte. Ensuite,
exerce-toi, exerce-toi, exerce-toi
sans relache.

Tu es aussi membre de la JCI,
pourquoi et depuis quand au fait ?
Oui, je suis membre de 1'OLM
Fiirstenland depuis 2013. J'appré-
cie les échanges avec les collegues
de la région et je suis heureux
quand je peux donner un peu en
retour par le biais de workshops
et de conférences. Je pense que
les entrepreneurs qui se tournent
les pouces pendant des réunions
passent a coté de précieux con-
tacts, et se coupent donc du busi-
ness. Plutot trinquer ensemble
que de rester assis sans rien faire
autour d'une table, non ?



